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O que aprendemos com
70 milhoes de atividades
de prospeccao
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"Nao sao as respostas
que movem a humanidade,
sao as perguntas.”

Albert Einstein
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De 2016 para ca,
como prospectamos?
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O que (ndo) mudou?
Como dimensionar sua operacao para(2025

Surpresa (o nome ja diz)
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O que mudou?
Redes sociais sao inevitaveis
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De cépia online
do Curriculum

Para maior rede
corporativa do mundo
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De cépia online
do Curriculum

Para maior rede
corporativa do mundo

meetime

De familia e futebol

Para versao Business,
chatbot, centenas de
negdcios sobre



O que mudou?

Redes sociais sao inevitaveis
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Em 2016,

10% das oportunidades
Outbound eram geradas
em Social Points.

B Ligacdes
Social Points
I E-mails
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Redes sociais sao inevitaveis
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Em 2024, 36% das
oportunidades
outbound sao geradas
em Social Points.

B Ligacdes
Social Points
I E-mails
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O que mudou?
Redes sociais sao inevitaveis

(2024) % DE LEADS GANHOS POR TIPO DE ATIVIDADE

120 Em 2024, 32% das
2% 4% oportunidades

100
outbound sao geradas
e via WhatsApp.

60

Ligacoes
40 B Ligac

Whatsapp
I E-mails
(|

LinkedIn

20

Inbound Outbound



O que mudou?
Ligagoes mandam, com menos for¢a
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O que mudou?
Reflexoes finais

(2024) % DE LEADS GANHOS POR TIPO DE ATIVIDADE
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O que nao mudou? meetime
Prospeccao € um jogo de numerosesforco
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% de leads perdidos “sem contato”
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O que nao mudou?
Prospeccao € um jogo de numerosesforco

% de leads ganhos vs atividade
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O que nao mudou? meetime
Prospeccao € um jogo de numerosesforco

Ligacoes significativas X Tempo de resposta
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O que n&o mudou? .
Prospeccédo € um jogo de numerosesforco meetime

Taxa (%) de conversao

20% (lead para oportunidade) 19%

10% 7.7%

Foco da cadéncia

0%




O que nao mudou?
Prospeccao € um jogo de numerosesforco

Agendamentos mensais (por SDR)
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Numeros de agendamentos mensais x Numero de atividades diarias
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Atividades diarias (por SDR)



O que nao mudou? meetime
Prospeccao € um jogo de numerosesforco

Média de leads por més (por SDR):
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Como dimensionar
sua operacao em 2025
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Como dimensionar
sua operacao em 2025

1039 leads
por trimestre
ou...

...346 leads
Oportunidades por més
por trimestre:
- .
7,7% de conversao 172 leads por més

Outbound por SDR
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Como dimensionar meetime
sua operacao em 2025

1039 leads
por trimestre
ou...

...346 leads
Oportunidades por més
por trimestre: 2 SDRs
- . &
7,7% de conversao 172 leads por més

Outbound por SDR
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Bonus:

8 e 9 de Agosto

Construa sua operacao
de prospeccao e Sales
Engagement

Professores: fundadores
e time Meetime

50 vagas!

Diego Wagner Diego Cordovez




